
Mengatasi Jeratan Kartu Kredit 

yang mencekik 

 

 

Hilangkan Kekhawatiran Anda.. itu adalah hal PENTING dari yang terpenting. 

Orang yang terlalu khawatir, tidak akan mampu menghadapi masalah, dan melunasi 

hutangnya. Dan bahkan lebih parah, dia akan menempuh.. GALI LUBANG TUTUP 

LUBANG. 

Dari penuturan banyak orang yang berkonsultasi pada saya tentang masalah ini, 

maka saya putuskan untuk menulis ebook ini dengan tujuan, supaya siapapun yang 

sedang terjerat masalah kartu kredit, tidak lagi kesulitan, dan memiliki kemampuan 

membayarnya sampai lunas. 



Dan kemudian yang lebih penting adalah.. KAPOK dan tidak lagi bermain dengan 

RIBA. 

Yuk kita bahas satu persatu. 

Kartu kredit adalah Hutang yang bunganya cukup tinggi, tetapi dari sisi hukum dan 

resiko termasuk rendah. 

Mengapa demikian.. 

Karena saat perjanjian hutang piutang tidak disertai kekuatan hukum yang kuat, 

yaitu penandatanganan di depan NOTARIS. 

Jadi seringkali kekhawatiran anda dari sisi hukum agak berlebihan. Bagaimanapun 

juga masalah tunggakan kartu kredit tidak bisa dipermasalahkan secara pidana.  

Hutang adalah masalah perdata itupun kalau perjanjianya kuat (dihadapan notaris), 

seringkali pembukaan kartu kredit hanya lewat telpon, atau hanya mengisi formulir..  

Dan tanpa jaminan, 

Artinya resiko terbesar bukan pada nasabah, tetapi pada BANK. Naa.. dari 

pengetahuan singkat ini, maka seharusnya bank yang khawatir, bukan anda. Tidak 

heran jika bank terus menerus mengganggu lewat telp, sms, dan menghubungi anda 

apapun caranya lewat debt colectornya. 

 

CARA BERNEGOSIASI 



 

SYARAT MUTLAK!! 

“Jika anda masih mempertahankan BI Checking, (nama baik perbankan anda) maka 

tutup ebook ini, dan jangan diteruskan.. karena saya tidak akan memberi saran pada 

orang yang masih punya CITA-CITA berhutang.. atau menggantungkan diri pada 

BANK.” 

Jadi sepakat ya.. komitmen tidak berhutang lagi saat masalah ini sudah selesai. 

Negosiasi ada 2 jenis (pilihan) yaitu nego jumlah dan nego waktu, mari kita bahas 

satu persatu. 

  



Pertama, Nego Jumlah 

 

Khusus hutang kartu kredit dan KTA, karen hutang tersebut tanpa jaminan, maka 

resiko ada di pihak bank. Hal ini memungkinkan anda untuk bernegosiasi jumlah 

pelunasan. 

Ingat.. nego jumlah pelunasan… Bagaimana caranya: 

Sederhana, anda bawa sejumlah uang, dan bilang dengan pihak bank, bahwa hanya 

ini uang saya.. 

Misal hutang anda tercatat 10 juta, dan anda punya uang sekarang 5juta, silahkan 

bernegosiasi untuk melunasi dengan angka 5 juta.  

Biasanya bank tidak menyetujuinya.. dan selama ini (kalau belum berubah 

sistemnya) penyedia kartu kredit akan memberikan keringanan jumlah untuk orang-

orang yang sulit bayar. Jadi saat anda masih lancar, dan melunasi.. biasanya jarang 

disetujui. 

Maka dalam seminar-seminar / penjelasan artikle saya, selalu menyarankan untuk 

macet dulu, paling tidak 4-6 bulan, baru sistem bank akan menilai anda orang yang 

sulit bayar. 

Naa.. resiko anda adalah adanya penambahan jumlah hutang karena denda dan 

bunga. Serta tagihan secara lisan maupun tulisan berupa surat akan menghujani 

anda selama macet. 



Nanti kita atasi ini, di penjelasan berikutnya.. tapi pahami dahulu, semakin lama 

macet, maka bank akan menilai anda layak diberikan keringanan. 

Maksudnya macet bukan membayar minimal… tetapi.. sama sekali tidak ada 

pembayaran. 

Berapa besar kita bisa bernegosiasi? 

Tergantung berapa lama macetnya, dan seberapa tangguh anda mempertahankan 

sikap. Jadi semakin bersikeras maka semakin murah bayarnya. 

(ilmu ini mohon tidak dimanfaatkan untuk bermain-main dan  harap beritikad tidak baik, 

karena bagaimanapun hutang harus dibayar) 

Beritikad baik melunasi dan menghentikan kontrak pinjaman dengan pihak bank 

selamanya, adalah tujuan saya memberikan pengalaman dan strategi ini.. jadi sekali 

lagi jangan disalah gunakan. 

Mengapa saya mengingatkan anda, karena banyak teman saya yang jadi mafia kartu 

kredit (dengan mempermainkan sistem, dan menggulung hutang sampai besar).. 

percayalah, rejeki yang tidak berkah tidak akan bisa membuat anda kaya, yang 

terjadi justru sebaliknya. 

Riba ya riba.. titik! 

Baik saya lanjutkan.  

Kapan saya membayarnya? 

Hanya saat anda punya sejumlah dana dan negosiasi anda disetujui, jadi kalau tidak 

ada kepastian anda tidak perlu membayar.. karena tidak ada resiko hukum. 

Sebagai muslim, saya menyarankan, bayar pokoknya saja (uang yang pernah anda 

pakai) karena hutang WAJIB dilunasi. Tetapi bunga harus dinego habis.. (untuk kasus 

kartu kredit dan KTA sangat memungkinkan). 

 



Yang kedua adalah.. NEGO waktu. 

 

Atau yang disebut sebagai restruk (rescedhule) yaitu menjadikan pinjaman anda 

sebagai angsuran, dan membuat angsuranya sesuai kemampuan anda. Tetapi jangan 

kaget kalau jumlahnya bertambah jika di total. Karena bank bagaimanapun adalah 

PEMAIN RIBA, jadi kalau waktu bertambah, maka jumlah 

bertambah..Naudhubillahimindalid.. 

Memang seperti itu yang terjadi, dan itulah sistem yang bisa kita manfaatkan untuk 

meringankan beban KTA dan Kartu Kredit supaya tidak mencekik lagi. 

Kita tidak bisa nego keduanya (waktu dan jumlah) maka kita mesti memilih strategi 

yang tepat. Saya sangat menyarankan nego JUMLAH daripada nego waktu. Karena 

jika anda macetkan sekalipun, waktu penyelesaianya lama, atau tidak terbatas..  

Perlukah kita pakai jasa menghadapi tagihan kartu kredit? 

Jangan!.. karena banyak kasus, hutang tidak selesai, malah bayar jasa  ke 

pengacara. Untuk urusan kartu tidak perlu pengacara, hanya perlu sikap yang tegas 

dari anda.. dan komunikasi dengan bank, kemudian hari. 

Semakin lama macet maka frekuensi penagihan juga berkurang, misal baru macet 

sebulan, wajar kalau setiap hari telp, nanti setelah 2 bulan akan berkurang, dan 

biasanya macet diatas setahun sudah jarang dihubungi, biasanya ada sms masuk 

menawarkan diskon pelunasan. 



Beberapa kawan sudah 1-2 tahun macet, dan dapat sms untuk pelunasan hanya 

membayar 10% dari total tagihan..  

Yaa.. begitulah cara kartu kredit bekerja sistemnya. 

 

Menghadapi debt colector 

Debt Colector, adalah profesi yang ditakuti semua nasabah.. karena denger-denger 

mereka kasar, bertubuh sangar..  

Itulah yang membuat orang ketakutan sendiri dan tujuanya supaya dia melakukan 

segala cara untuk membayar tagihan. 

STOP! Jangan diikuti ketakutan anda. Karena ini negara hukum, semoga dengan 

membaca tulisan saya ini, anda mengubah ketakutan anda menjadi sikap yang tepat. 

Saya ingatkan, gali lubang bukan solusi, tetapi menunda masalah.. dan 

menambahnya. Padahal di paragraf sebelumnya saya sampaikan, jika ingin 

menunda, cukup anda macetkan saja.. tanpa harus mengeluarkan uang. 

Jangan sia-siakan uang anda, karena carinya ngga gampang.. 

Naa.. bagaimana menghadapi kesangaran dari debt colector? 

1. Pahami hukum, hukum hutang adalah perdata, tetapi pemaksaan, 

pemerasan, penghinaan, atau perusakan itu pidana. 

2. Tidak perlu takut, karena ketakutan anda akan dimanfaatkan penagih.. kalau 

anda takut DC datang ke kantor, justru mereka membaca bahasa anda, dan 

akan datang ke kantor supaya anda membayar. Jadi kalau ada DC 

mengancam datang ke kantor, katakan dengan baik.. silahkan datang pak.. 

dan lakukan apapun yang anda mau, tetapi saya sudah bilang, bahwa saya 

belum siap bayar. 



3. Temui DC di rumah, ini bisa jadi strategi anda, berikan informasi pada mereka 

kapan, jam berapa anda bisa ditemui. Ini memudahkan anda mengendalikan 

situasi, supaya mereka tidak datang di tempat yang anda tidak inginkan. 

4. Rekam pembicaraan, maksimalkan fungsi gadget anda untuk merekam 

pembicaraan, sebagai bukti jika terjadi ancaman keselamatan (untuk hal ini 

tidak berani dilakukan oleh DC jaman sekarang). 

5. Ada banyak lagi tips yang saya bagikan di VIDEO menghadapi Debt Colector, 

yang ada di paket EBOOK 30 Hari Bebas Hutang. (kunjungi 

http://bebashutang.guru ) 

 

Analisa kembali keuangan anda untuk melunasi 

Saya selalu menekankan bahwa “hutang wajib dibayar” sedangkan cara diatas bukan 

cara melunasinya, melainkan bernegosiasi dahulu sebelum mengatur rencana 

pelunasan. 

Naa.. adapun rencana pelunasan, tentunya disesuaikan dengan kondisi masing-

masing orang.  Tidak boleh memaksakan diri untuk melunasi, dan strategi diatas 

cukup membantu anda supaya tidak lagi panik, dan terburu-buru sehingga terjebak 

dalam gali lubang lagi. 

Banyak orang tidak bernegosiasi, tapi malah mencari penghasilan lebih besar.. disaat 

belum memacetkan kartu kreditnya.  

Saya tidak menyarankan hal tersebut, karena kita sudah pasti akan kelelahan, jika 

sudah bekerja keras, tetapi uang seolah kesedot terus. Jika negosiasi jumlah sudah 

dilakukan (diawali dengan memacetkan) maka penghasilan anda aman, dan bisa 

berkumpul. 

Saya menyarankan membeli emas batangan (tunai bukan kredit) yang bisa anda 

dapatkan di beberapa toko emas di sekitar anda. Jika keuangan mulai longgar, dan 

anda membeli emas.. maka anda akan merasa tidak punya uang, dan emas tersebut 

bisa digunakan saat anda ingin membesarkan penghasilan dengan berbisnis.  

http://bebashutang.guru/


Tetapi sebelum berbisnis, anda harus memastikan bahwa keuangan anda surplus 

dahulu.. atau minimal tidak minus. Saya sangat menyarankan hal ini, coba 

perhatikan contoh berikut: 

Penghasilan / gaji : 3juta / bulan 

Kebutuhan 2,8 juta / bulan  

Hutang kartu kredit 25juta, kondisi MACET. 

Jika dengan contoh kasus diatas, kalau membayar minimum paymen setiap bulan, 

maka penghasilan akan minus, dan jika memacetkan, masih ada sisa sebesar 200rb 

sebulan.  

Yaa.. 

Sepertinya kecil, tetapi jangan menyepelekan surplus kecil. Karena dengan 

menambah pemasukan (misal : jualan kecil-kecilan saja) sebesar 300rb sebulan 

keuntunganya.. anda sudah dapat memiliki tabungan 500rb sebulan. 

Naa.. 

Punya hutang 25juta, tapi tidak bisa menabung akan membuat STRESS 

berkepanjangan, berbeda jika sama-sama punya hutang 25juta, tapi bisa menabung 

500rb (hampir setara dengan emas 1 gram) dan kalau 6 bulan dilakukan maka ada 

uang 3juta rupiah atau setara dengan 6 gram emas. 

Itu perbedaan pertama, kemudian perhatikan perbedaan yang berikutnya.. 

Punya hutang 25juta tapi tidak bisa menabung, maka pikiran setiap hari hanya 

mencari pinjaman lagi kemana-mana.. dan tidak tahu kapan berakhir. 

Sama-sama punya hutang 25juta, dan macet 6 bulan, kemudian punya emas 

batangan 6 gram (senilai 3jutaan) maka anda akan lebih leluasa memilih bidang 

bisnis apa yang akan anda rintis, untuk melipatkan emas anda menjadi lebih banyak 

lagi. 



Pelajari bagaimana berbisnis tanpa modal di http://bebashutang.guru/belajar-buka-

usaha  

Penting sekali untuk menganalisa berapa minus anda perbulan, dan mengetahui 

berapa pengeluaran, pemasukan, dan hutang anda..  

Jangan biarkan diri anda berlarut kedalam kehawatiran, pastikan anda logis dalam 

menganalisa angka-angka keuangan anda. 

Kalkulator excell yang terdapat dalam ebook 30 hari bebas hutang akan membantu 

anda dalam MENGHEMAT waktu berfikir, jadi anda dapat menganalisa beban 

keuangan anda lebih cepat. 

Bagaimana menerapkanya? 

Kami sudah menyediakan video yang menunjukan bagaimana, mengatasi minus 

5juta, menjadi surplus 2juta perbulan “TANPA MENAMBAH PENGHASILAN”.. 

tentunya dengan strategi penghematan extrim yang kami tunjukan demonya di 

video tersebut. 

 

http://bebashutang.guru/belajar-buka-usaha
http://bebashutang.guru/belajar-buka-usaha


Konsultasi Bebas Hutang via telpon setiap senin malam pukul 19.00WIB – 24.00WIB 

(No HP konsultasi ada di COVER ebook) **khusus pembaca yang sudah menerapkan 

Bab1 dan 2 

Berikut apa kata mereka yang menerapkan metode 30 hari 

bebas hutang 

 

450 Juta Lunas! 

 

1,2 MILYAR beres.. 



Dapatkan Ebook 30 Hari Bebas Hutang 

 

 

Cara ORDER : Transfer ke BCA an Arlianto Kurniawan 0130601774 kemudian 

konfirmasi ke WA / SMS : 085647457660  

(gratis ongkir Jawa, Bali, Sumatera.. Ongkir Sulawesi & Kalimantan = 30rb, Ongkir 

Papua = 100rb) 

 



Info tambahan: 

Telah dibuka KELAS Online, Membuka Usaha Tanpa Modal.. melalui Group 

Facebook, yang membuat HEBOH beberapa waktu lalu.. 

 

Di kelas online ini anda akan belajar lebih dari 20 VIDEO tentang bagaimana strategi 

yang telah DIBUKTIKAN berhasil, dalam memulai bisnis tanpa MODAL 

Teruskan membaca sampai kebawah.. 

 



 



Dilengkapi DISKUSI langsung Via Group Streaming Video (bisa tanya jawab untuk 

memperdalam materi pembahasan). 

 

PENDAFTAR BEREBUT..  

 

 



Karena materi dari PENGALAMAN NYATA bukan dari teori 

 Bagaimana memulai usaha dari menemukan PELUANG di sekitar kita 
 Bagaimana mengelola IDE 
 Bagaimana Membuat / Mengemas produk yang diminati MARKET 
 Bagaimana MEMASARKAN produk anda dengan CEPAT dan jumlah yang besar 
 Apa tips-tips penting dalam mendesain produk 
 Bagaimana cerita saat saya “Arli Kurnia” gagal berbisnis malah untung 40juta 

(2bulan) 
 Bagaimana mengelola resiko 
 Jawaban NYATA.. tentang “dari mana modalnya kalau tanpa bank dan tanpa 

investor” 
 Bagaimana meningkatkan MARGIN keuntungan bahkan sampai 10x lipat dari harga 

dasar 

— > dan masih banyak informasi BERHARGA yang dikemas dalam VIDEO. 

anda bisa mengaksesnya di Group Facebook Premium  

cara mendaftar: 

Transfer k BCA an arlianto Kurniawan 0130601774 --> 95rb 

(harga ini hanya berlaku untuk 750 peserta)  

kemudian konfirmasi lewat WA : 085647457660 kami akan undang ke group setelah proses 
tersebut. 

Apa komentar para peserta? Baca kebawah.. 









 

 

cara mendaftar: 

Transfer k BCA an arlianto Kurniawan 0130601774 --> 95rb 

(harga ini hanya berlaku untuk 750 peserta)   

 

kemudian konfirmasi lewat WA : 085647457660 kami akan undang ke group setelah proses 
tersebut. (harga akan naik menjadi 265rb untuk peserta ke 751) 

info lengkap: http://bebashutang.guru/belajar-buka-usaha  

http://bebashutang.guru/belajar-buka-usaha

